
TimberTom
LIGNA 
Hannover, 29. Mai 2019



Problem

Veraltete Software-Tools in 
Forstverwaltungen

Holzvermarktung sehr zeit- 
und personalintensiv

Forstbetriebe

Langwieriger Kaufprozess

Geringe Preistransparenz und 
Vergleichbarkeit

Verfügbarkeit von Holz ist 
eingeschränkt 

Brennholzkäufer

Forstbetriebe häufig ohne 
eigene Onlinepräsenz



Lösung

Marktplatz für Brennholz
“ebay für Forstbetriebe”

Umsatzsteigerung und 
Kosteneinsparung für 

Verkäufer

Preistransparenz und 
Auswahlmöglichkeit für 

Käufer

Effizienzgewinne beim 
Vorratsmanagement



Brennholz kaufen 

Schritt 1:  Nach Region 
suchen

“In drei Schritten zu deinem 
Brennholz Polter”



Brennholz kaufen

Schritt 2: Ergebnisse 
vergleichen



Brennholz kaufen

Schritt 3: Brennholz 
kaufen und bezahlen



Brennholz Verkaufen

1. Eldat Schnittstelle

Polter einfach hochladen und zum Verkauf anbieten

2. Polter manuell hochladen

3. Schnittstellen zu WWS 



Vorteile

Brennholz “klassisch” Brennholz TimberTom

Brennholz 
VP pro Festmeter 

Vertriebskosten DB1 Brennholz 
VP pro Festmeter 

Vertriebskosten DB1

60 € 30%

42 €

60 € 10%
54 €

Vertriebskosten-Ersparnisse mit TimberTom



Vorteile

Forstbetrieb

Brennholz

Industrieholz

Brennholz
 “normal”

Brennholz 
“TimberTom”

Industrieholz 
“normal”

Brennholz 
“TimberTom”

Hoher Verkaufspreis
Hoher Vertriebsaufwand 

Hoher Verkaufspreis 
Geringer Vertriebsaufwand

Geringer Verkaufspreis 
Geringer Vertriebsaufwand

Industrieholzpreis 
pro FM

Delta Brennholzpreis
pro FM  

42 €

18 € 60 €
Hoher Verkaufspreis 
Geringer Vertriebsaufwand



Leistung

Vertriebskosten-
reduzierung

Steigerung der 
Kundenzufriedenheit

Online- und Offline 
Marketingkampagnen

Performance 
Analytics

Integration der 
Warenwirtschaftssysteme

Automatische 
Rechnungsstellung

10 % Provision



Komplexität eines 
Marktplatzes

Herausforderungen

Geringer Grad der Digitalisierung 
der Forstbranche

Branchenspezifische 
Herausforderungen

“Typische” Start-up Probleme

Wenig standardisierte 
Systeme und Prozesse

Die Auswahl des passenden 
Payment Providers

Regionale Unterschiede (z.B. 
Preise oder Maßeinheiten)

Recruiting an der Schnittstelle 
Technik & Branchenkenntnisse



Team

Ludwig Douglas
Sales & Marketing

Alexis Cramm
Operations

Maximiliana Douglas
Finance and Legal

Moritz Spindelhirn
Technical Development

Ein multidisziplinäres Team mit forstlicher Expertise, 
Start-up Erfahrung und IT-Kenntnissen

> 10 Jahre Erfahrung in 
Forstwirtschaft, 3 Jahre in 
der Restruktur-
ierungsberatung  
u.a. Roland Berger, 
SGP Schneider Geiwitz

> 3 Jahre Erfahrung in 
der Wirtschaftsprüfung

u.a. Ernst & Young

> 8 Jahre Full Stack 
Entwicklungserfahrung

u.a. Koburg, Interlutions

> 4 Jahre Erfahrung in 
der Digitalisierungs-
beratung & VC Bereich 

u.a. PwC, e.ventures, 
WI Harper Group



www.timbertom.de


