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@ Problem
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Forstbetriebe

B Holzvermarktung sehr zeit-
und personalintensiv

B \Veraltete Software-Tools in
Forstverwaltungen

B Forstbetriebe haufig ohne
eigene Onlineprasenz

Brennholzkaufer

B \VerflUgbarkeit von Holz ist
eingeschrankt

B Geringe Preistransparenz und
Vergleichbarkeit

B Laongwieriger Kaufprozess
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@ Losung

Marktplatz fir Brennholz

‘ebay fur Forstbetriebe”

$

Umsatzsteigerung und
Kosteneinsparung fur
Verkaufer

Preistransparenz und
Auswahlmoglichkeit far
Kaufer

Effizienzgewinne beim
Vorratsmanagement
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“In drei Schritten zu deinem

Brennholz Polter” ¢ u°,Der Marktplatz
- far Brennholz

jjjjjjj

Schritt 1. Nach Region
suchen
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{orm & ENLOGGEN /REGISTREREN | 0 000 €NOFM

Anzeige: | Raummeter [

Menge. Forstbetrieb, Holzart .

D e \ \ % o

@ 12kmentem

[ Buche

(R T—

B 154mm - 4402 €/r

682,00€
inkL. 7 % Mws

Schritt 2. Ergebnisse
vergleichen

£ une

@) 1.2km entfernt

& 1g1am

76334€
03526

ikl 7 %

T o
@ 22kmentemt

& 1064 1m

an20e
InkL. 7 % Mws
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Buche
Polter-Nr.: 41940814
20,58 rm

4m

26 cm

Schritt 3: Brennholz
kaufen und bezahlen

.

<\\<// ~41,82 €/rm

@ Gréflich Douglas'sche
Forstverwaltung KG

865,83 € o1140€

inkl. 7 % MwsSt
inkl. 5 % Rabatt

In den Warenkorb




Brennholz Verkaufen

Polter einfach hochladen und zum Verkauf anbieten

é@ 1. Eldat Schnittstelle

D 2. Polter manuell hochladen

5? 3. Schnittstellen zu WWS
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Brennholz “klassisch” Brennholz TimberTom
60 € 60 € 10%
........... - 54 €
42 €
Brennholz Vertriebskosten DB1 Brennholz Vertriebskosten DB1
VP pro Festmeter VP pro Festmeter

Vertriebskosten-Ersparnisse mit TimberTom
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Forstbetrieb

@ Vorteile
4

Brennholz

L Industrieholz

Brennholz
‘normal”

Brennholz

“TimberTom"

Industrieholz
‘normal”

Brennholz
“TimberTom"

Hoher Verkaufspreis

Hoher Vertriebsaufwand

Hoher Verkaufspreis

Geringer Vertriebsaufwand

Geringer Verkaufspreis

Geringer Vertriebsaufwand

Hoher Verkaufspreis

Geringer Vertriebsaufwand

Industrieholzpreis
pro FM

Delta

60 €

Brennholzpreis
pro FM
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Performance
Analytics

E',Q

Automatische
Rechnungsstellung

o

Integration der
Warenwirtschaftssysteme

©
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10 % Provision

)

Steigerung der
Kundenzufriedenheit

L3

Vertriebskosten-
reduzierung

G

Online- und Offline
Marketingkampagnen
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Branchenspezifische “Typische” Start-up Probleme
Herausforderungen
m  Geringer Grad der Digitalisierung u Komplexitat eines
der Forstbranche Marktplatzes
m  Wenig standardisierte n Die Auswahl des passenden
Systeme und Prozesse Payment Providers
m  Regionale Unterschiede (z.B. u Recruiting an der Schnittstelle

Preise oder MaBeinheiten) Technik & Branchenkenntnisse
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Ein multidisziplindres Team mit forstlicher Expertise,
Start-up Erfahrung und IT-Kenntnissen
(= 2)
]
-
) 4
Ludwig Douglas Alexis Cramm Maximiliana Douglas Moritz Spindelhirn
Sales & Marketing Operations Finance and Legal Technical Development
m > 10 Johre Erfahrungin @ >4 Jahre Erfahrung in m > 3 Jahre Erfahrung in m > 8 JaohreFull Stack
Forstwirtschoft, 3 Joahrein  der Digitalisierungs- der Wirtschaftsprufung Entwicklungserfahrung
der Restruktur- beratung & VC Bereich
ierungsberatung
m U.a. Roland Berger, m u.a. PwC, eventures, m u.o. Ernst & Young m u.a. Koburg, Interlutions

SGP Schneider Geiwitz WI Harper Group
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www.timbertom.de



